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20 JAHRE EXPERTISE
IN DER EIGENKAPITALBESCHAFFUNG

J6rg Busboom Tjark Goldenstein

KAPITAL & BERATUNG
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FUR BETREIBER UND PROJEKTIERER VON ENERGIEPARKS

SIE HABEN KAPITALBEDARF - WIR HABEN DIE LOSUNG

Als Projektierer von Windparks wollen Sie
wachsen oder bendtigen Kapital fur die Realisie-
rung neuer Projektvorhaben? Langwierige Pla-
nungszeitraume sind eine finanzielle Herausforde-
rung far Sie?

Als Windparkbetreiber ist Ihnen eine hohere
Rentabilitat Ihrer Standorte durch Repowering ein
Anliegen?

Dann sollten wir uns kennen lernen. Wir gehoren
zu den fuhrenden Emissionshausern und Asset-
managern im Bereich der Erneuerbaren Energien
in Deutschland.

Unsere Kernkompetenz ist die Einwerbung von
Eigenkapital bei privaten und institutionellen In-
vestoren. Fur sie entwickeln und realisieren wir
erfolgreich Kapitalanlagen, insbesondere Portfo-
liomodelle. Fur diese Portfolios erwerben wir vor-
rangig Beteiligungen an Wind- und Solarparks,
jedoch auch komplette Parks.

Gerne mdchten wir mit lhnen ins Geschaft kom-
men: Wir verschaffen Ihnen den finanziellen Frei-
raum, den Sie fUr lhre Vorhaben und/oder Ihre
nachsten Wachstumsschritte bendtigen und zwar
ohne dass Sie die Zugel aus der Hand geben.
Daflr erwerben wir von Ihnen eine Minderheits-

oder Mehrheitsbeteiligung an einem Energiepark.
Sie behalten dabei die kaufmannische und techni-
sche Betriebsfihrung.

Mit uns gewinnen Sie einen solventen Partner mit
20 Jahren Erfahrung in Ankauf, Bewertung und
Vermarktung von Beteiligungen. Mit einem bis-
her generierten Eigenkapital von insgesamt mehr
als 1 Mrd. Euro blicken wir auf eine Erfolgsstory
zuruck.

Durch die Win-Win-Situation fir alle Beteiligten
schaffen wir mit unserem Portfoliokonzept seit
Jahren zufriedene Geschaftspartner und Anleger.
Informieren Sie sich auf den folgenden Seiten
uber die vielfdltigen Maglichkeiten einer Zusam-
menarbeit mit uns und lernen Sie uns kennen!

Ihre OKORENTA

Sbthe f

Tjark Goldenstein
Unternehmensgrinder Jérg Busboom

Geschaftsfihrender Gesellschafter Geschaftsfihrer



OKORENTA-GRUPPE

KOMPETENZ UND ERFAHRUNG

Brucke zwischen Finanzmarkt und Erneuerbaren
Energien

Mit unserem Ziel, private und institutionelle Kapitalanleger fir nachhaltige Investitio-
nen, speziell die Erneuerbaren Energien zu begeistern, sind wir 1999 gestartet. Seit-
dem haben wir uns erfolgreich als Emittent von Energiefonds und Portfoliomanager
etabliert. Heute ist die OKORENTA eine Unternehmensgruppe, die umfassende Kapi-
talmarkt-Kompetenzen mit fundiertem technischen Know-how verbindet.

Bei Kapitalanlegern haben wir uns aufgrund der zuverlassigen Auszahlungen aus den
OKORENTA-Portfoliofonds einen Namen gemacht.

FUr die Branche der Erneuerbaren Energien sind wir ein professioneller Partner, wenn
es um die Beschaffung von Eigenkapital oder die Ertragsoptimierung von Energie-
parks geht.

Energien. Damit haben wir an deren enormer Erfolgsgeschichte
mitgeschrieben.

’ ’ Seit 1999 lenken wir Kapital in die Branche der Erneuerbaren

Solide Finanzdienstleistung —
qualifiziertes Portfoliomanagement

Mehr denn je fordern Kapitalanleger Sicherheit fir ihr finanzielles Engagement. Das
macht die solide kalkulierten Portfoliofonds unseres Hauses fur sie interessant. Diese
bundeln 20 bis 30 Beteiligungen an Energieparks mit Standorten in ganz Deutsch-
land. Im Gegensatz zu Einzelinvestitionen sind die Risiken damit gut gestreut. Hinzu
kommt: Unsere Kapitalmarktprodukte sind reguliert und unterliegen der Kontrolle
durch die Bundesanstalt fur Finanzdienstleistungsaufsicht (Bafin). Als sogenannte Al-
ternative Investmentfonds (AIF) erfullen die Publikumsfonds alle gesetzlichen Vorga-
ben des Anlegerschutzes. Der Aufbau unserer Portfolios und das anschliefSende aktive
Portfoliomanagement runden unser Profil ab. Derzeit vertrauen rund 7.900 Anleger
mit einem investierten Kapital von rund 200 Mio. Euro auf ein Sachwertinvestment in
OKORENTA-Fonds.



1999

2005

Seitdem

2015

2018

2019

Grundung des Unternehmens als Vertriebsgesellschaft
fur nachhaltige Kapitalanlagen und geschlossene
Windenergiefonds

Start der Emission eigener Portfoliofonds fur
Erneuerbare Energien

Aufbau der Fondsserie und eines professionellen
Fondsmanagements. Entwicklung einer
umfassenden Datenbank zur Projektbewertung

Bezug des OKORENTA-Firmengebaudes in Aurich,
Ostfriesland

Erster geschlossener Publikumsfonds (AIF) als reguliertes
Kapitalanlageprodukt

Grundung der eigenen Kapitalverwaltungsgesellschaft
(KVG) Auricher Werte und Erlaubnis zur Geschaftsaus-
Ubung durch die Bundesanstalt fur Finanzdienstleistungs-
aufsicht (BaFin)

Erster geschlossener Publikumsfonds (AIF)
durch die eigene KVG als reguliertes und neuestes
Kapitalanlage-Produkt der bewahrten Serie

20-jahriges Bestehen des Unternehmens
Strategische Erweiterung der Gesellschafterstruktur

40 Mitarbeiter
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FINANZEXPERTISE & INGENIEURWISSEN

PROFESSIONALITAT AUF BEIDEN EBENEN

Nicht nur die Beschaffung von Kapital macht uns zum qualifizierten
Partner fUr Projektierer und Betreiber von Energieparks. Auch unsere
unabhangige Bewertung ist ein Qualitatsmerkmal unseres Leistungs-
spektrums, das uns fundierte Investitionsentscheidungen treffen lasst.
Grundlage dafur ist unser Bewertungssystem, das auf Leistungsdaten
aus Uber 450 Energieparks deutschlandweit beruht. Ingo Léchte und

Alexander von Toll erlautern, was es damit auf sich hat.

Herr Lochte, Sie verbinden mit Ihrem Team in der OKORENTA die
Kompetenz aus profundem Ingenieurwissen und Kapitalmarktex-
pertise. Welche Vorteile hat das fur lhre Kunden und Geschafts-
partner?

IL: Mit unseren Schlusselqualifikationen gelingt uns seit vielen Jah-
ren der Bruckenschlag zwischen den Bedurfnissen von Kapitalan-
legern und der Branche der Erneuerbaren Energien. Wir kennen
auf der einen Seite die Erwartungen von Investoren sehr genau
und auf der anderen Seite kdnnen wir die technische Seite ein-
schatzen. Beides sind ja Uberhaupt Grundvoraussetzungen fur ein
erfolgreiches Assetmanagement. In unsere tagliche Arbeit fliefst
dabei unser Know-how aus 20 Jahren ein. Damit konnen wir Kun-
den und Partnern Erfahrung und Professionalitat bieten, was zu

= langfristigen und nachhaltigen Beziehungen fuhrt, die wir gerne

pflegen.

Sie sind der Architekt des Bewertungssystems, auf dem das OKORENTA
Ankaufmanagement beruht. Was leistet dieses System?

IL: Unser Bewertungssystem haben wir seit 2005 aufgebaut. Es
hat sich ausgezeichnet bewahrt und ist Uber die Jahre immer um-
fassender geworden. Es fulst auf Kennzahlen und Leistungsdaten
aus Uber 450 Energieparks. Die in unserem System hinterlegten
Daten werden als Referenzwerte herangezogen. Das ermdglicht
eine marktgerechte Einschatzung des jeweiligen Bewertungsob-
jektes, denn wir erhalten damit ein genaues Bild Uber die der-
zeitige und vor allem auch zukunftige Erlds-, Kosten- und Liquidi-
tatssituation. FUr unsere Partner liegt der Vorteil vor allem in der
Nachvollziehbarkeit und Transparenz des gesamten Vorgangs.



IHRE
ANSPRECHPARTNER

Herr von Toll, welche Faktoren werden bei der Bewer-
tung im Einzelnen tberprift?

AVT: Es geht dabei um einen sehr umfassenden Qua-
litatscheck. Dieser umfasst technische und kauf-
mannische Kriterien, die geprift und miteinander in
Beziehung gesetzt werden. Zum Beispiel sind dies
die Standortwahl und die Standortfaktoren, die in-
genieurtechnische Konzeption, der An-

lagentyp, die Anlagenhersteller,

beteiligte Partner, Servicever-

einbarungen und Herstel-

lergarantien, die Uberwa-

chung und, ganz wichtig
auf dieser Ebene, die
tatsachliche Verflgbar-

INGO LOCHTE

Wir selbst machen gute

. L . . . Ankaufmanagement
keit sowie die Leistungs- Erfahrungen mit repowerten Wind- OKORENTA
daten. Auf der kaufman- parks in unseren Portfolios. .
i i e . . Das umfassende Bewertungs-
nischen Seite geht es um Wir kénnen jedem Betreiber nur system der OKORENTA fiir

dl,? Beurte”ung, der Ver- empfehlen, sich professionell Wind- und Solarparks tragt seine
trage, der Versicherungen, Handschrift:

der Liquiditat, der Darlehen, beraten zu lassen.
Zinssatze, Rucklagen etc. Auf

Basis aller dieser Parameter erhalten

wir flr uns und den Betreiber ein Profil des Uberpruf-
ten Anlagenbestandes. Dabei wird aufgedeckt, was
gut lauft und was optimiert werden sollte oder sogar
muss. Beim Verkauf ist diese Bewertung Grundlage fur
die Festlegung des Preises.

Herr Lochte hat den gesamten
Ankauf- und Bewertungsbereich
in fihrender Position aufgebaut.

Herr Lochte, das Stichwort Repowering brennt vie-
len Betreibern auf den Nageln.

IL: Das ist in der Tat so. Immer mehr Windenergieanlagen
in Deutschland kommen in die Jahre. Friher oder spater
mussen sich die Betreibergesellschaften mit der Moglich-
keit des Repowerings auseinandersetzen, also der Frage,
ob die alten Bestands-Windenergieanlagen weiter im Ein-

satz bleiben oder durch neue Modelle ersetzt werden. Wir
haben eine Reihe an repowerten Windparks in unseren
Portfolios und ich kann sagen, dass wir durchgehend gute
Erfahrungen damit machen, denn diese Parks erweisen
sich im Hinblick auf die Leistung als deutlich weniger vola-
til. Ich kann Betreibern nur empfehlen, sich diesbezuglich
von uns unterstitzen zu lassen.

ALEXANDER VON TOLL
Ankaufmanagement
OKORENTA

Kennt die Herausforderungen
der Umsetzung:

Mit Gber sieben Jahren
Branchenerfahrung erganzt der
Wirtschaftsingenieur das Team
im Ankauf als Geschaftsfiihrer
in der OKORENTA-Gruppe.




KOOPERATION

ZUSAMMEN WACHSEN

Mit einem zuverlassigen Partner an der Seite lassen sich geplante Vor-
haben realisieren und neue Ziele angehen! Das OKORENTA-Konzept
schafft die Voraussetzungen, damit alle Seiten voneinander profitieren.

Kapital, Beratung, Optimierung

Energieparks und Beteiligungen

Kapitalanleger in . .
OKORENTA-Portfolios Ertrage aus Stromerzeugung & Renditen

DAS OKORENTA-KONZEPT: Win-Win-Situation fur alle Beteiligten

Ama
AN
Wind- und Solarparks

];I.

- PORTFOLIOS
BETREIBER /

Rendite PROJEKTIERER

KFM. / TECHN.
BETRIEBSFUHRUNG

KAPITALANLEGER
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Anlegerkapital %l\ Eigenkapital ,%



Unser fundiertes Bewertungssystem
ermoglicht es, schnell und prazise
einen Marktkurs zu bestimmen.

Das zahlt sich fur Projektierer
und Betreiber aus! 4

OKORENTA - LEISTUNGSSPEKTRUM

Fiir Emissionshauser

Fur Projektierer & Betreiber

Konzeption von Kapitalanlagen
(Energieparkportfolios)

Unabhangige Bewertung von Bestands-
parks / -anlagen sowie geplanten Projekten

Prospektierung und Emission der Angebote

Eigenkapitalbeschaffung

Eigenkapitaleinwerbung

UnterstUtzung bei Repowering-Projekten

Auswahl, Bewertung und Ankauf von
Energieparks und Energiepark-Beteiligungen

Durchfuhrung von Optimierungsmafsnahmen
(in Zusammenarbeit mit externen Partnern)

Portfolio-/ Assetmanagement

Konzeption von Finanzierungsinstrumenten

Kaufmannischer Service
Anlegerbetreuung
Treuhand-Dienstleistungen

Alles aus einer Hand:

Konzeption, Produktentwicklung, Prospektierung,
Vertrieb, Verwaltung, Portfolio- und Risiko-
management, kaufmannische Betriebsfuhrung




GEMEINSAM ERFOLGREICH

DARUM MIT UNS

Viele Griinde sprechen fir die Kooperation mit der OKORENTA.

Dies sind nur einige davon

Unternehmen mit ausgezeichneter
Bonitat und stabiler Ertragssituation

Gute Beziehungen zu fuhrenden
Energieanlagenherstellern

Seit 20 Jahren Finanzdienstleistung fir
Erneuerbare Energien mit technischem
und kaufmannischem Know-how

Mittelstandisches Unternehmen mit
solider Geschaftspolitik und kurzen
Entscheidungswegen

Hervorragender Zugang zum
Kapitalmarkt

Unkompliziertes, bewahrtes
Abwicklungsprozedere

Unabhangige Bewertung lhres
Anlagenbestandes und Entwicklung
von Optimierungsmoglichkeiten

Eigene Kapitalverwaltungsgesellschaft
zur Emission geschlossener Publikums-
und Spezial-Fonds (AlFs)




ANTEILSKAUFE: EINFACH UND KOMFORTABEL

PROFESSIONELLE ABWICKLUNG

@ Als Projektierer oder Betreiber von Energieparks
nehmen Sie Kontakt mit uns auf

Wenn Sie Kapitalbedarf haben und/oder Ihren Bestand bewerten sowie
Optimierungsmoglichkeiten identifizieren lassen mdchten. Wenn Sie (oder ein
Kommanditist in Ihrer Gesellschaft) lhren Bestand oder Teilbestand veraufSern
mochten. Fur diesen ersten Schritt bendtigen wir lediglich Thre Kontaktdaten
und den Namen des Energieparks sowie der Betreibergesellschaft.

€ Wir sichten Ihr Vorhaben

Abhangig davon, ob wir den betreffenden Energiepark bereits in unserer Daten-
bank erfasst haben oder nicht, fordern wir von lhnen weitere Informationen an.
Wir prufen Ihr Projekt auf Volumen und Machbarkeit sowie mogliche Invest-
mentvehikel.

€) Wir bewerten Ihr Vorhaben/Ihren Anlagenbestand

Auf der Grundlage der von Ihnen gelieferten Unterlagen und mit Hilfe unseres
Bewertungssystems erfolgt die Wertermittlung.

@ Wir erstellen ein Angebot

Sie erhalten von uns ein Angebot fir die Transaktion.

© Wir ibermitteln Ihnen einen Vertrag

Auf Basis unserer unkomplizierten Vertragsgestaltung ubernehmen wir die
komplette Abwicklung der Transaktion.

Wir zahlen Ihnen die Finanzmittel aus

Am Ende erfolgt die Auszahlung der liquiden Mittel an Sie und die Beteiligungs-
Ubertragung (bei Verauflserung) an uns, ggf. mit Vor-/Ruckkaufsrecht auf ver-
aullerte Anteile.




MIT OKORENTA KOMFORTABEL ZU NEUEM EIGENKAPITAL

Eine solide Ausstattung mit Eigenkapital er-
moglicht Ihnen die Umsetzung lhrer Unter-
nehmensziele und -strategien. Geeignete
Partner dafir zu finden und zugleich unab-
hangig zu bleiben, erweist sich in der Regel
jedoch als schwierig.

Was wir flr Sie tun konnen, erfahren Sie in
dieser Broschire und von uns personlich:

OKORENTA

Kornkamp 52 | 26605 Aurich | Tel. 04941 60497-287
www.oekorenta.de/ankauf | ankauf@oekorenta.de

Die OKORENTA bietet Ihnen eine Partnerschaft,
die genau dies ermoglicht: Sie erhalten den
finanziellen Freiraum fir Ihre Vorhaben ohne
die Zugel aus der Hand zu geben. Dabei set-
zen Sie auf Soliditat und 20 Jahre Erfahrung.

J 04941 60497-287
™ ankauf@oekorenta.de
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